الفوائد الخفية
للتراخيص
فرصة أكبر من توزيع التي شيرت
وأكواب القهوة

الترخيص هو عمل مربح وسهل نسبيا وقانوني, والشركات الأخرى تكون على استعداد لدفع المال لاستخدام التراخيص ويمكنك استقبال شيكات في البريد وعلى أسس منتظمة وهذه ميزة ممتازة ولكن من المحتمل ان لا تكون مالكا لعلامة تجارية قيمة.
وعليك حينها ان تجيب على هذا السؤال: هل هناك فرصة لي لاستخدام ترخيص علامة تجارية لشخص اخر لأكسب منها؟
الرد هو نعم! وبالرغم من ذلك فالكثير من العاملين في التسويق يتجنبون التراخيص لأنهم يجهلون قواعدها وجهلهم هذا غالبا ما يقود الى تفويت فرصة وخسارة الأرباح!

*الفوائد الرئيسية للترخيص:
الترخيص باستخدام علامة تجارية مملوكة من شخص اخر يوفر للمستخدم فائدتين:صورة العلامة التجارية المعززة وعلامة تجارية معروفة.
قوة شراء التراخيص تظهر في إعطاءك المعنى الكامل للمعلومات الإبداعية المتعددة في استخدامها لاسم القنبلة لتعزيز تقدير المستهلك لقيمة العلامة التي تقدمها!
كذلك اذا كنت تمتلك القدرة على تصنيع وتوزيع إنتاج ما فأنت مرشح لاستخدام التراخيص هذه كوسيلة للتسويق.

*كيف تعمل التراخيص:
من جانب صاحب الترخيص:
يستطيع ان يعين شخص يسمى المرخص له ويبيع له حق استخدام الشعار واسم العلامة وشخصياتها او أي كلمات أخرى مملوكة لغرض معين.
ويدفع المرخص له عادة لصاحب الترخيص كفالة عامة مضافة الى فوائد على كل غرض يباع.
ولحماية مصالحك يجب ان تحتوي الاتفاقية على بند حصري وبالطبع ان للمحامين دور في هذا فهذا الترخيص سيكون طويلا ومعقدا.

*لماذا يريد أحد ان يرخص لك بعلاماته التجارية؟
لأنه يعتبر جانب من جوانب التسويق لعلامتك التجارية!
ان كنت صاحب علامة تجارية وقدمت ترخيص لأحد الأشخاص
فهو سيقوم بالتسويق معك ومثلك وربما يتميز عنك.فكل ذلك في صالح تطوير علامتك التجارية والكل يستفيد ويربح.
ارتفاع نسبة المبيعات! تنشيط مستمر للنشاطات التسويقية من كل الأطراف!
فمن الأفضل إعطاء الترخيص بعلامتك التجارية وقبض شيكات الفوائد بدلا من محاولة تطوير وبيع قنوات توزيع لوحدك!

*شركة ميكي ماوس للترخيص:
شركة ديزني هم ملوك التراخيص على مستوى العالم,
والطريقة التي يقترب بها ديزني من المنتوجات الاستهلاكية هي طريقة مميزة:
1-بواسطة قنوات توزيع التجزئة التي تملكها ديزني وتصنع وتبيع كل المنتجات وتحصل على كامل الأرباح.
2-بواسطة كل قنوات التوزيع التي لا تملكها ديزني وترخيص ديزني يمنح ايضا البيع للآخرين وتقبض شيكات الفوائد.
مثل هذه الاستراتيجيات تسمح لديزني بمضاعفة أرباحه.

*متى يجب أن نفكر بامتلاك ترخيص:
يكون الترخيص اكثر نجاحا عندما تكون شركتك تصنع وتوزع منتوجاتها
وعبر امتلاك الترخيص لعلامة تجارية أخرى يمكنك توسيع أعمالك ويجب ان لا يستخدم الترخيص محاولة اقتحام أصناف إنتاج جديد ليس لديك القدرة على إنتاجها وتوزيعها!
ويظهر مقياس التعرف على إمكانيات الترخيص في الحاجة الى الرد على السؤال التالي: هل استخدام هذه العلامة المسجلة مع هذا الإنتاج يزيد من قيمتها بنظر المستهلك اكثر مما سيكلفني امتلاك الترخيص؟
اذا كانت الإجابة ايجابية فتوكل على الله..!


*أصناف الإنتاج التي تستخدم الترخيص بذكاء:
صانعوا التي شيريت يستخدمون التراخيص في أغلب أعمالهم.
والعديد من صانعي العاب الفيديو يستخدمون التراخيص بضخامة.

*إيجاد التراخيص:
كل علامة تجارية توفر الترخيص ويمكن التوصل اليهم عبر الاتصال بالشركة الأم.
أيضا عن طريق محامي الشركات الذين يساعدون الشركات بإيجاد مالكي العلامة التجارية عبر التراخيص.
وهناك تجارة تراخيص تظهر باستمرار في كل البلاد.
ومفتاح ايجاد التراخيص هو حين تكون انت تصنع وتوزع إنتاجا.
والمخاطرة الكبرى هي عندما تدخل في التراخيص دون ان تكون منتجا وموزعا.وان كنت كذلك فالترخيص لا يمنحك الربح لتكون ناجحا.
باختصار:
التراخيص هي عمل ذو مجال قصير ’ يمكن ان يستخدم بنجاح لدعم عملك الرئيسي.



